
Nom client / prospect Potentiel de volume Relation actuelle Segment ABC Action recommandée

MétalForm SA Fort Solide A Développer compte (projets additionnels)

TechLaser SARL Moyen Faible C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

ForgeDuSud Fort Faible B Consolider relation / Relance ciblée

MécanoPrécis Faible Solide C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

Acier&Co Fort Moyenne A Développer compte (projets additionnels)

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires

C Maintenir / Pas de ressources supplémentaires



Comment utiliser cet outil :

1. Listez vos clients/prospects.

2. Sélectionnez le Potentiel et la Relation.

3. Le Segment et l'Action sont calculés automatiquement.

4. Appliquez les actions recommandées selon le segment.


